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21世纪新营销三大趋势：系统化·专业化·全球化
——中国25年市场化进程的回顾与前瞻

来宾邀请函

尊敬的                                 先生/女士：

您好！

2004年的新营销，呼吁的是系统化解决方案的出台：WTO下各行业法律法规规范的形成、制度的建立，经营体制的系统化变革……汽车营销、体育营销、直销立法以及渠道模式的变化无疑成为2004年最备受关注的热点与焦点。

《新营销》秉承“全球化思考，本土化生存”的理念，在《南风窗》的鼎立支持下，联合众多知名媒体，倾力打造2004中国营销领袖年会(第二届)暨影响中国营销进程的25位风云人物颁奖礼。我们针对各行业的新营销导向，进行专业而又灵活地探讨，力求对2004中国营销的新发展、新动向进行一个回顾性的总结与预见性的展望。我们旨在为中国企业、行业的营销领袖们搭建一个理性、充分而又富于热情的交流平台，希望能在新营销无边界的沟通平台上撞击出思想的火花。

与此同时，“影响中国营销进程的25位云风人物”的出炉，更是新营销人乃至中国营销界共同智慧的结晶与积淀。最具专业力的评比、最富激情的创新、最经典的案例共享、最优秀的营销巨匠……

您将感受到一个精彩纷呈、美轮美奂的“中国营销领袖年会”，相信您的热情与激情、您的智慧与创新会在这里得到升华与共鸣。
                                             《南风窗》杂志社
《新营销》杂志社

                                            2004年9月

	姓  名 
	
	职  务 
	
	性 别 
	

	联系人 
	
	电  话 
	
	民 族 
	

	参会人数
	
	传  真
	
	邮 件 
	

	单位名称及地址
	
	邮  编
	

	15日
	中午报到

	16日
	主题一：营销致胜时代：中国营销25年回顾与展望          □
分主题演讲：系统战：构建新时代营销核心竞争能力        □
专题论坛：汽车营销：品牌本土化的抉择                  □
新营销颁奖典礼：新营销颁奖典礼酒会                    □

	17日
	主题二：营销的全球化与营销的中国化                    □
分主题演讲：营销的专业化与反专业化潮流                □
专题论坛：直销：营销渠道模式的革命                    □
高尔夫球精英赛                                        □

	参会时间

（请划√确认） 
	11月15日（中午报到） 
	11月16日 
	11月17日

	
	
	
	

	正式代表确认签字
	

	参会费用
	普通来宾票:票价2800元/人(含两天会议费、资料费食宿自理)

贵宾票:4800元人

（含两天会议费、资料费及会议期间五星级酒店的住宿费用，餐费自理）

VIP贵宾套票: 8800元/人

（含两天会议费、资料费及会议期间五星级酒店的住宿费用，餐费，

并可免费参加高尔夫精英赛一场次）

对话嘉宾票：20000元/人

（含两天会议费、资料费及会议期间五星级酒店的住宿费用，餐费，

可免费参加高尔夫精英赛一场次并安排与大会嘉宾参加专题对话）

	付款账户
	户名：广州漓珠广告有限公司    开户行：中国工商银行五羊支行：3602064709200136739

请您在将银行汇款凭证传真与我们，我们将第一时间将参会门票快递至您处


2004中国营销领袖年会来宾回执表
 联系人：王小姐 

联系电话：020-22235206   38299084   38299104     传真：020-38299104-811   22235207 

E-MAIL： nba898@126.com
深圳门票销售热线：0755-82873711
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